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Detta dokument &r inte ett erbjudande utan ska ses som en introduktion till SaveLend Group AB:s

™
("saveLend Group") prospekt och innehaller inte nddvandigtvis all information for att ett investeringsbeslut
ska fattas. Investeraren rekommenderas att ta del av prospektet, som finns att tillga pa SaveLend Groups
hemsida (www.savelendgroup.se) fore det att ett investeringsbeslut fattas, for att ta del av de potentiella

risker som forknippas med beslutet att investera i vardepapperen. FONDKOMMISSION



_ERBJUDANDET I SAMMANDRAG

Erbjudandet

Erbjudandet riktar sig till allmanheten och institutionella investerare
i Sverige och omfattar hogst 6 319 996 aktier, motsvarande

ett emissionsbelopp om hdgst cirka 474 MSEK, fére avdrag for
emissionskostnader.

Teckningskurs och prissattning
Teckningskursen uppgar till 750 SEK per aktie. Courtage utgar ej.
Erbjudandet motsvarar ett bolagsvarde om cirka 285 MSEK fére
Erbjudandet.

Minsta teckningspost
Anmalan om teckning av aktier ska avse lagst 700 aktier,
motsvarande 5 250 SEK. Darefter sker teckning i valfritt antal aktier.

Teckningsperiod
14 maj 2021 till och med 28 maj 2021.

Besked om tilldelning av aktier

Besked om eventuell tilldelning erhalls i form av en avrakningsnota
vilken berdknas skickas ut omkring den 1juni 2021. Information
kommer gj att skickas till dem som gj tilldelats aktier.

Betalning av aktier

Betalning ska ske i enlighet med utsand avrakningsnota.
Likvid ska erlaggas senast tre bankdagar efter utfardandet av
avrakningsnotan, dvs den 4 juni 2021.

Listning av aktierna pa First North

SavelLend Groups aktier ar planerade att handlas pa Nasdaq First
North Growth Market. Férsta dagen for handel ar planerad till 9 juni
2021. Bolagets aktier kommer att handlas under kortnamnet YIELD
och med ISIN-kod SE0015961024.

Offentliggbrande av utfallet av Erbjudandet
Snarast majligt efter teckningsperiodens utgang kommer

det slutliga utfallet av Erbjudandet offentliggéras genom ett
pressmeddelande som dven kommer att vara tillgangligt pa
Bolagets hemsida, www.savelendgroup.se, omkring den 1juni 2021.
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Teckningsataganden

Erbjudandet omfattas av teckningsatagande uppgaende till cirka
35,25 MSEK, motsvarande cirka 74,5 procent av Erbjudandet, fran
befintliga aktiedgare och externa investerare som har atagit sig att
teckna aktier till samma villkor som dvriga investerare i Erbjudandet.

Lock up-avtal

Bolagets stdrre aktiedgare, styrelseledamdter och ledning har
genom avtal férbundit sig gentemot Corpura attinom en period om
365 dagar fran forsta dag for handel pa First North ("Tidsperioden”),
inte sdlja eller genomftéra andra transaktioner med motsvarande
effekt som en férsaljning utan att, i varje enskilt fall, forst ha
inhamtat ett skriftligt samtycke fran Corpura..

Lock up-avtalen omfattar 100 procent av savél innehavinnan
Erbjudandet som av de aktier som eventuellt tilldelas i Erbjudandet.

Darutover har Giwdul Invest AB, P&N Wolf Marketing AB och Ludwig
Pettersson genom avtal férbundit sig gentemot Corpura att inte
avyttra eller pantsatta mer an 20 procent av sina innehav fran
utgangen av Tidsperioden och under ytterligare 365 dagar.

Totalt omfattar ingangna lock up-avtal cirka 45 procent av aktierna
ochrosterna i Bolaget efter Erbjudandets genomfdrande, givet att
Erbjudandet blir fulltecknat.

Riktad emission i samband med Erbjudandet
Pa Bolagets arsstamma den 26 april 2021 beslutades om att &ven
genomfdra en riktad emission till styrelseledaméter och personer
iledningsgruppen. Den riktade emissionen genomfors till samma
villkor som i Erbjudandet och férvantas tillféra ytterligare cirka 2,85
MSEK till Bolaget. Bakgrunden ar att anstallda och styrelseledaméter
ska ges mojlighet att férvarva aktier i Bolaget i samband med den
planerade noteringen av Bolagets aktier pa Nasdag First North
Growth Market.

Finansiell kalender 2021
18 augusti Delarsrapport januari - juni
18 november Delarsrapport januari - september




INTRODUKTION TILL SAVELEND GROUP

Introduktion till SaveLend Group

SavelLend Group ar ett svenskt snabbvaxande fintechbolag
inom segmentet peer-to-peer-lending (“P2P"). SaveLend Group
armoderbolaget i en koncern som totalt bestar av sju bolag.

Bolaget grundades 2014 av VD Ludwig Pettersson som

efter finanskrisen 2008/2009 borjade leta efter alternativa
placeringsformer. Ludwig sag att P2P mojliggjorde
direktinvesteringar i krediter med mycket god avkastning fér
privatpersoner som inte tidigare varit mgjligt. Fran lanseringen
2014 med en anstélld pa ett kontor i Gavle har Bolaget vuxit till
L6 heltidstjanster med kontor och verksamheter i Sverige, Polen
och Finland. For rakenskapsaret 2020 uppgick intakterna till
56,4 MSEK (44,8 MSEK), en 6kning med 26 % fran féregaende ar.

Bolagets mission ar att skapa ett ekosystem dar sparare,
investerare, foretag och konsumenter effektivt kan erhalla varde
samt dra nytta avvarandra. Visionen ar att bli ett av Europas
ledande fintechbolag genom att I6pande erbjuda nya attraktiva
produkter och tekniska Iésningar.

Savelend Group utmanar de etablerade finansiella aktérerna, som
banker och andra finansiella institut, framférallt genom innovativa
produkter men ocksa genom tillganglighet och pris. Bolagets
produkter och tjanster vander sig till privata och institutionella
investerare, privatpersoner och féretag som soker kredit, samt
stora och sma transaktionsintensiva organisationer. SaveLend
Group ar verksamma inom tva definierade marknader i Europa,
alternativ finansiering som uppgar till cirka 156 miljarder SEK och
fakturatransaktioner som enligt Bolagets egen uppskattning
uppgar till cirka 400 miljarder SEK.

Verksamheten utgar fran tva egenutvecklade plattformar; en
investeringsplattform och en faktureringsplattform.

Att SaveLend Group lyckats positionera sig ddr Bolaget dridag
beror frimst pa nedanstaende styrkor:
Ekosystemet skapar och vidhaller en god efterfragan pa
investeringsmajligheter
Synergier i erbjudandet dar férsaljning mot en malgrupp
skapar varde dven fér en annan malgrupp
Okande andel dterkommande intékter genom
faktureringsplattformen
Bred produktportfélj som kompletterar varandra under en
konjunkturcykel
Stark organisk tillvaxt med héga intradesbarriarer tack vare
teknikhdjd och regulatoriska krav
Valbeprovade teknikplattformar med skalbar affarsmodell
Kompetent och erfaret team, bade i styrelse och ledning
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Kapital pa investeringsplattformen
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Investeringsplattformen gor det mojligt for
olika typer av investerare att fa exponering mot
olika former av krediter sasom féretags- och
konsumentkrediter samt fakturakdp. Med hjalp
av investeringsmotorn Smartinvest investeras

kundens tillgdngar automatiskt i flera olika
kreditavtal utifran ett antal pa férhand valda
installningar. Sedan starten 2014 har den
genomsnittliga arsavkastningen varit 6ver 9 %
och tillvaxten i kapital pa investeringsplattformen
har, de tva senaste rékenskapsaren, varit 150 %.

Faktureringsplattformen bestar av ett

komplett faktureringssystem, innehallandes
bland annat kundreskontra, avisering,
betaltjanster, inkasso och finansieringslésningar.
Under 2020 uppnadde Bolaget en milstolpe

med éver 1 miljon hanterade fakturor, en 6kning
med 400 % sedan 2018. Tillsammans skapar
investerings- respektive faktureringsplattformen
en hdg grad av effektivitet och skalbarhet genom
att bada bidrar positivt till respektive plattforms
erbjudande.

SavelLend Groups ekosystem

Exempel pa ett fakturakop

—
Kund anscker om Fakturan blir godkand Fakturan publiceras Fakturan blir uppdelad i mindre delar
finansiering av en faktura ien kreditbedémning pa SavelLend.eu och privatinvesterare kan investera i den
) Lanehanteringsystem Investeringsplattform Privatpersoner
o)
s
S Betaltjanst Smartinvest Partners
£
2 Kreditbedomning Lanefinansiering Institutionella aktérer
=
o

Savelend Groups plattformar erbjuder olika intressenter att métas och skapa ett finansiellt ekosystem.

Med de tva plattformarna har SaveLend Group dirmed en integrerad

16sning for att:

1. ge investerare avkastning genom investering i krediter

2. ge foretag och organisationer en komplett I16sning for
fakturering och finansiering

Det finns ett flertal synergier mellan plattformarna, dar den
viktigaste ar hur de bidrar till att starka varandras erbjudande.
Faktureringsplattformen forser investeringsplattformen med
mojligheter att investera i kredittypen fakturakdp, medan

investeringsplattformen forser faktureringsplattformen med kapital.

Synergierna mellan Bolagets tva plattformar har resulterat i att
SavelLend Group under Iang tid visat kraftig tillvaxt i saval kapital

pa investeringsplattformen som antalet hanterade fakturor pa
faktureringsplattformen. Detta ar en starkt bidragande faktor till att
Bolaget har haft sju ar av oavbruten omsattningstillvaxt.

Teaser
2021
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Bolaget har en multivarumarkes-strategi for att adressera olika
kundsegment och minimera kundbortfall fér att véxa verksamheten
pa effektivast satt. Varje varumarke har ett tydligt definierat
vardeerbjudande och varumarken skiljer sig fran varandra for att
sakerstalla maximal avkastning av marknadsforingsinvesteringar.
Bolagets tva huvudvarumaérken &r SavelLend for
investeringsplattformen och Billecta for faktureringsplattformen.

SavelLend Groups verksamhet ar till stor del tillstandsdrivet. Bolaget
haridag tre tillstand for att bedriva sin verksamhet; tillstand fran
Finansinspektionen som betalinstitut och konsumentkreditinstitut
samt tillstand fran Integritetsskyddsmyndigheten for
inkassoverksamhet.




VERKSAMHETSBESKRIVNING

SavelLend Groups affarsmodell

SavelLend Group har en skalbar affarsmodell som bygger
pa en hdg grad av automation och aterkommande intakter

med en underliggande drivkraft for korsforsaljning mellan

de olika gjansterna.

Intjaningen pa investeringsplattformen kommer bade fran investeraren i formav en
serviceavgift och fran lantagaren genom upplaggnings- och formedlingsavgifter. Till detta
kommer erhallna formedlingsavgifter pa finansierade krediter fran externa orignators
(kreditgivare och kreditférmedlare som refinansierar eller direktformedlar krediter till

investeringsplattformen).

Affarsmodellen har tydliga incitament for Bolaget att enbart
tillhandahalla bra krediter till investeringsplattformen. Férutom att
intakter fran investeraren enbart erhalls nar investeraren erhaller
avkastning maste Bolaget, for att inte forlora tillgang till kapital,
alltid varna och sakerstalla att investerarnas kapital ej minskar till
foljd av kreditférluster. Darmed ar Bolagets intresse alltid i linje med
investerarens intresse.

Intjaningen pa faktureringsplattformen &r av karaktéren
software-as-a-Service (SaaS) med hog grad av aterkommande
intakter. Dessa bestar av transaktionsintakter kopplade till
hanterade fakturatransaktioner och dartill hérande betal- och
distributionstjanster, erhallna avgifter fran inkassoverksamheten
samt licensavgifter for olika tilldggstjanster. Generellt galler att ju
storre volymer en kund har, desto mer blir faktureringsplattformen
en central och integrerad del av kundens affarsprocess. Detta,

i kombination med hég kundngjdhet, gér att kundrelationerna
generellt sett &r langa. Prissattningen &r volymbaserad dar
mindre kunder har standardprissattning och kunder med

storre volymer har individuell prissattning. Till detta kommer
formedling av finansieringstjéanster som resulterar i intdkter inom
investeringsplattformen. Tack vare investeringsplattformen

kan faktureringsplattformen starka sitt erbjudande med
finansieringslésningar och darmed vara en fullserviceleverantoér.

Genomgaende galler att kunder kan aktiveras, utan direkt
inblandning fran personal eller manuell handpaldggning genom
att de sjalva skapar konto pa nagon av Bolagets plattformar.

For storre kunder, oavsett om det gdller storre institutionella
investerare pa investeringsplattformen eller stérre volymkunder
pa faktureringsplattformen, involveras dock alltid personal under
implementation for att sakerstalla att kundbehovet mots till

fullo. Lépande interaktion med kund sker utifran kundtjanst- och
kundvardsperspektiv dar inga eller fa dterkommande atgarder fran
personal behovs for att leverera avsedd tjanst till aktuell kund. Dar
manuella processer kravs, sasom vid storre kreditbeslut och vid
vissa stadier i inkassohandlaggning, finns upparbetade rutiner
och systemstdd.
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Sammanfattat bestar Bolagets intéiktsstrémmar av féljande:

1. Provision pa betald ranta

2. Upplaggnings- och férmedlingsavgifter, samt
rantemarginal avseende egna krediter

3. Upplaggnings- och férmedlingsavgifter, samt
rantemarginal avseende externa krediter

L. Transaktions- distributions- och licensavgifter
avseende fakturaservice

5. Inkassoavgifter fran externa inkassouppdrag och
avkastning pa férvarvade inkassoportfoljer

6.  Intakter fran licensiering av plattform och tillstand

Det finns betydande synergier mellan SaveLend Groups tva
plattformar och genom dem skapar Bolaget sitt eget ekosystem.
Faktureringsplattformen bidrar, férutom med ett stadigt
aterkommande kassafléde i form av transaktionsintakter, till

att skapa kreditvolymer som kan férmedias till plattformen

och déarmed 6ka bade intjaning och investeringsmajligheter pa
investeringsplattformen. Exempelvis, nar en kund skapar en faktura
i faktureringsplattformen finns det en mojlighet for kunden att
erhalla likvid for fakturan omedelbart genom ett fakturakop. Vid
ett fakturakép gors en kreditbedémning av fakturamottagaren
via investeringsplattformen och darefter ges investerarna pa
plattformen mojlighet att investera i fakturan. Pa detta vis far
investeraren en investeringsmajlighet och kunden far tillganag till
sin likviditet omedelbart. | det fall en slutkund inte skulle erlagga
sin betalning i tid kan dven Bolagets inkassobolag driva in fordran.
En slutkund som beskrivs i ovan exempel anvander nastan hela
SavelLend Groups produkterbjudande och paverkar darfor flera
av intdktsstrommarna; fakturaskapande, fakturakép, avgift fran
investerarna pa aterbetald rénta och eventuellt inkassoavgift.

Utifran ovan presenterade affarsmodell har SaveLend Group tva
huvudsakliga nyckeltal. Dessa nyckeltal sammanfattar de olika
intaktsstrommar som respektive plattform ger upphov till och kan
darfér, med enbart antagande om framtida volymer, ge en god
fingervisning om framtida intakter.




_Nyckeltal - Kapital pa plattformen

Nyckeltalet kapital pa plattformen bestar av summan av det till privatinvesterare och 186 MSEK till partnerinvesterare. Det
tillgangliga och investerade kapitalet pa investeringsplattformen. finns ett signerat avtal med en institutionell kund, ett svenskt
SavelLend Group har valt detta som ett av sina tva viktigaste kreditmarknadsbolag, som kommer att borja investera kapital under
nyckeltal eftersom just tillgang till kapital pa investerings- forsta halvaret 2021. Genom Bolagets ekosystem finansierar de ett
plattformen ar en grundldggande forutsattning for flera av dedikerat affarsfléde som kommer via faktureringsplattformen till
Bolagets intdktsstrommar. investeringsplattformen.

Kapitalet kommer i sin tur fran tre olika kundkategorier; privat-

investerare, partnerinvesterare och institutionella investerare.

Bolagets intdkt fran respektive kundkategori varierar med vilken

kredittyp som kapitalet investerats i, liksom om kapitalet MSEK
investerats i krediter frdn SaveLend Groups egna originators 300
eller externa originators.

Kapital pa investeringsplattformen

250
Det investerade kapitalet pa investeringsplattformen majliggor

o

20

darmed intaktsstrémmarna provision pa betald rénta, upplaggnings-

och formedlingsavgifter, samt réntemarginal. Dessa inkluderar 15

darmed samtliga intaktsstrommar kopplat till utgivning, férmedling

ochinvestering i krediter. Kvoten mellan investerat kapital och e

erhallna intakter fran aktuella intaktsstrommar ger Bolagets 50

intjaning per investerad krona pa investeringsplattformen. For 0 . . .
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2020 uppgick den genomsnittliga intakten per investerad krona I
o

pa investeringsplattformen till 0,16 SEK. S q?\% S l@

o

o

Per utgangen av mars 2021 uppgick kapital pa
investeringsplattformen till 301 MSEK, att jamféra med 227 MSEK
per utgangen av mars 2020. Av detta var 115 MSEK hanforligt

_Nyckeltal - Fakturatransaktioner

Nyckeltalet fakturatransaktioner ar det andra huvudsakliga volymen till 391 082 stycken fakturatransaktioner, att jamfora
nyckeltalet. Bolaget tillampar fyra olika kundsegment som med 274 664 stycken forsta kvartalet 2020. Ett kundavtal med
tillsammans leder fram till summan av fakturatransaktioner; mindre fackforbundet Akavia initierades i slutet av april och beraknas bidra
foretag(are), mindre och medelstora féretag, stora organisationer med cirka 400 000 fakturatransaktioner per kvartal.

och partners. Bolagets intakt fran respektive kategori paverkas av
volymen transaktioner som hanteras och vilka tillaggstjanster som
respektive kund inom varje kategori nyttjar. Fakturatransaktioner, kvartal
Tjansten fakturaservice, som resulterar i antalet faktura- 450000

transaktioner, ar den grundlaggande och huvudsakliga tjansten 400 000

som i stort sett alla kunder nyttjar. Dock skapar den ocksa goda

e ) - . ; 350000
forutsattningar att erbjuda tilldaggstjanster sdsom olika betal-
och distributionssatt, paminnelsehantering och inkasso. Forutom 300000
att bidra med merforsaljning sa bidrar dven dessa tillaggstjanster 250 000
till att géra grunderbjudandet pa faktureringsplattformen mer 200 000
attraktivt vilket leder till effektivare kundanskaffning fér samtliga 1501000
ingaende tjanster. Detta gor ocksa att de direkta intakterna
kopplade till en hanterad fakturatransaktion utékas med intakter 100 000
fran flera tillaggstjanster, sdsom distribution, licensavgifter och 50 000 l
inkassoavgifter. Summan av dessa intaktsstrommar drivs darmed 0 . . .
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av antalet hanterade fakturor i faktureringsplattformen. q,o* & K
Kvoten mellan antalet fakturatransaktioner och erhallna v $ > ol
intakter fran aktuella intéktsstrommar ger Bolagets intjaning

per hanterad faktura pa faktureringsplattformen. Fér 2020

uppgick den genomsnittliga intakten per hanterad faktura pa

faktureringsplattformen till 10,9 SEK.

Under 2020 hanterades 1230 414 fakturor (886 766), en tillvaxt med
38,75 % mot foregaende ar. Under det forsta kvartalet 2021 uppgick
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~MOTIV FOR ERBJUDANDET

Motivet for Erbjudandet &r att skapa finansiella forutsattningar att
kunna exekvera Bolagets tillvaxtstrategi, accelerera expansion pa
befintliga och till nya marknader, utéka marknadsforingsinsatser,
forbattra kapitalstrukturen och aterbetalning av konvertibla
skuldebrev samtinvestera i den operativa verksamheten. Den globala
finansmarknaden férandras snabbt vilket medfér goda méjligheter
for de féretag som har kapacitet och ligger i framkant nar det galler
teknisk utveckling, nya produkter och kommersiell kompetens.
SavelLend Groups starka omsattningstillvaxt ar ett resultat av

dessa faktorer - teknik, nya produkter och affarer. Malsattningen

ar attvidga och fordjupa Bolagets produkterbjudande for att

mota befintliga kunders och nya kunders férvantningar. For det
andamalet kravs ytterligare resurser och investeringar inom teknik
och marknadssatsningar. Motivet fér Erbjudandet ligger i linje med
Bolagets vision att bli ett av Europas ledande fintechbolag genom att
|6pande erbjuda nya attraktiva produkter och tekniska lésningar.

Bolagets styrelse &r 6vertygad om att en investerare pa
investeringsplattformen har mycket gemensamt med en aktiedgare,
och darfér ar Bolagets uppfattning att méjligheten till deldgarskap
iSavelLend Group kan leda till 5kat engagemang hos investerare.
Bolaget har aven verifierat denna tes i och med att cirka 70 % av

befintliga aktiedgare ocksa ar investerare pa investeringsplattformen.

Detta exemplifieras genom att en aktieagare som fér egen vinning
satterin pengar pa investeringsplattformen bidrar till att 6ka
affarsvolymen och pa sikt &ven bolagsvardet, utéver att erhalla
avkastning pa investerat kapital pa investeringsplattformen.

SavelLend Group erbjuder pa detta vis goda méjligheter for aktiedgare
att skapa varde bade for sig sjalv och Bolaget.

Erbjudandet férvantas tillféra SaveLend Group cirka 474 MSEK
fore emissionskostnader. Bolagets kostnader i samband med
Erbjudandet forvantas uppaga till cirka 44 MSEK.

Savelend Group avser att anvanda kapitaltillskottet fran
Erbjudandet med de ungefarliga procentuella andelarna ochiden
prioritetsordning som anges nedan:
. 60% accelerera expansion, nya marknader och/eller forvarv
15% utdkade marknadsféringsinsatser
15% forbattring av kapitalstrukturen och aterbetalning av
konvertibla skuldebrev
10% investering i operativa verksamheten

Utdver att anvanda emissionslikvid foér att accelerera tillvaxttakt,
férvantas noteringen ge 6kad varumdrkeskannedom. Detta kommer
gagna Bolagets kundanskaffning och rekryteringar. En notering
kommer dessutom att ge Bolaget battre tillgang till de svenska och
internationella kapitalmarknaderna, vilket bedéms framja Bolagets
fortsatta tillvaxt och utveckling. Bolaget har dven en uttalad
forvarvsstrategi, vilken gynnas av att ha en noterad aktie. Slutligen
anser Bolaget att en notering av aktierna pa First North innebar en
kvalitetsstampel som kommer att 6ka medvetenheten om Bolaget
och starka dess varumarke.

_SAVELEND GROUPS TILLVAXTSTRATEGI

SavelLend Group har haft en stark tillvaxt sedan Bolaget grundades
och har en strategisk plan for fortsatt stark tillvaxt, organisk och
forvarvad. Plattformarna ar byggda for att kunna importera stora
datamangder sdsom kund- och transaktionsregister vid exempelvis
forvarv av bolag eller tillgangar. Det finns manga potentiella
malféretag pa vara befintliga marknader. Intressanta malbolag ar
bland annat investeringsplattformar, kreditgivare, kringliggande
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tjanster for foretagare och bolag med olika typer av synergier
med koncernen.

Den strategiska planen arindelad i tre fokusomraden: internationell
expansion, 0ka kapital pa investeringsplattformen och 6ka antalet
fakturatransaktioner. SaveLend Group gér bedémningen att Bolaget
har goda framtidsutsikter forutsatt exekvering av tillvaxtstrategin.




_MARKNADSC)VERSIKT

Europa

Oversiktlig marknad for alternativ finansiering’

Den europeiska marknaden (inklusive Norden) for alternativ
finansiering uppgick till ett marknadsvarde om 156 miljarder SEK
under 2018, en 6kning med 52 % mot 20172 Den globala marknaden
forvantas vaxa med en arlig tillvaxttakt om 10 % under perioden
2020 till 20243, Bolaget gér antagandet att den globala tillvaxttakten
aven gdller for den europeiska marknaden.

Av de europeiska landerna dar Storbritannien den storsta
marknaden och uppgick till 904 miljarder SEK under 2018, féljt

av Nederlanderna (15,6 miljarder SEK), Tyskland (11 miljarder SEK),
och Frankrike (81 miljarder SEK). Polen och den polska marknaden
uppgick till 29 miljarder SEK under 2018. Polen rankas som den
attonde storsta marknaden i Europa®“.

Den europeiska marknaden for de omraden inom alternativ
finansiering som Bolaget ar verksamt inom uppgick till

73,9 miljarder SEK under 2018. P2P-konsumentutlaning ar den
storsta marknaden och uppagick till 43,5 miljarder SEK, féljt av
person-till-féretagsutlaning som uppgick till 304 miljarder SEK. |
Polen uppgick marknaden till 2,8 miljarder SEK under 2018, varav
P2P-konsumentutlaning ar den stérsta marknaden och uppagick till
244 miljarder SEK, medan person-till-féretagsutlaning uppagick till
360 miljoner SEK®.

Oversiktlig marknad for fakturatransaktioner

Det finns ingen komplett dversikt av marknadsvardet for
fakturatransaktioner i Europa, varfor Bolaget har gjort en

egen uppskattning baserat pa antalet skickade fakturor och
befolkningsmangd i Sverige for att fa fram jamforelsetal for Europa.
Bolaget raknar med att féretag i Sverige skickar cirka 860 miljoner®
fakturor arligen och att Sveriges folkmangd i slutet av 2020 var

10 379 295 personer’. Jamforelsetalet for Sverige blir darmed cirka

82 fakturor per person och ar. Europas folkmangd var i bérjan av
2020 cirka 446 miljoner® personer och det skulle innebara att det
skickas cirka 36,5 miljarder fakturor arligen i Europa. SaveLend
Group hade 2020 en intjaning om cirka 11 kr per faktura pa sin
faktureringsplattform och uppskattar darmed marknaden for
fakturatransaktioner i Europa till cirka 400 miljarder SEK.

Norden

Oversiktlig marknad fér alternativ finansiering®

Den nordiska marknaden for alternativ finansiering uppgick till ett
marknadsvarde om 7.2 miljarder SEK under 2018 (en 6kning med 62 %
mot 2017), vilket gjorde den till Europas femte stérsta marknad™.
Bolaget gor antagandet att den globala tillvaxttakten om 10 % (se
Europa ovan) aven galler fér den nordiska marknaden. Av de tva
nordiska landerna dar Bolaget ar verksamt var Finland den stérsta
marknaden och uppgick till 3,3 miljarder SEK under 2018, foljt av
Sverige som uppgick till 2,3 miljarder SEK under 2018. Finland rankas
som den sjunde stdrsta marknaden i Europa och Sverige som den
nionde storsta™

Den nordiska marknaden for de omraden inom alternativ
finansiering som Bolaget ar verksamt inom uppgick till 5,5 miljarder
SEK under 2018.1Finland och Sverige uppgick marknaden till totalt
4,7 miljarder SEK under 2018. P2P-konsumentutlaning &r den storsta
marknaden och uppagick till 2,7 miljarder SEK, medan person-till-
foretagsutlaning uppgick till 2 miljarder SEK™.

Oversiktlig marknad for fakturatransaktioner

Det finns inte heller ndgon komplett 6versikt av marknadsvardet
for fakturatransaktioner i Norden, varfor Bolaget har gjort en egen
liknande uppskattning (se Europa pa foregaende sida) for den
nordiska marknaden. Folkmangden i Norden ar cirka 27 miljoner
personer® och Bolaget uppskattar darmed den nordiska marknaden
for fakturatransaktioner till cirka 24 miljarder SEK.

SavelLend Groups huvudsakliga marknader

SavelLend Group ar verksamma i Europa, med storst fokus
pa Norden, inom marknaden fér alternativ finansiering och
marknaden for fakturatransaktioner.

Alternativ finansiering omfattar finansieringslésningar som
uppkommit utanfor de etablerade banksystemen och traditionella
kapitalmarknaderna. Denna marknad majliggor for privatpersoner
och féretag att soka finansiering pa nya satt. Vanligtvis sker
alternativ finansiering genom sammanslagna pengar fran ett
natverk av privatpersoner och/eller professionella investerare.

Fakturatransaktioner omfattar hela faktureringskedjan fran
skapande av fakturor, till avstamning och hantering samt
betalning och inkasso.

| tabellen nedan presenteras en 6versikt av SaveLend Groups
huvudsakliga marknader.

UPPSKATTAT
MARKNADSVARDE
NORDEN

UPPSKATTAT
MARKNADSVARDE

MARKNAD EUROPA

Alternativ
finansiering’

72 miljarder SEK 156 miljarder SEK

Faktura-
transaktioner?

24 miljarder SEK 400 miljarder SEK
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